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Mont-Royal
Manufacture créée en 1938 au coeur du
bassin lorrain (berceau de la cristallerie en France)

Les engagements d'un verrier responsable au service
des opticiens indépendants :
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FRANCE
Origine France Garantie //
La Garantie d'une fabricaticn frangaise offrant une meilleure
tragabilité et soutenant I'économie locale

. MO JSL
Moselle Passion e dmi

100% des verres fabriqués par Mont-Royal sont issus de notre
laboratoire lorrain

TRANCE
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Service France Garanti . .. uom:
Le fruit de notre investissement au coeur du territoire puisque
100 % de nos collaborateurs sont soumis a un contrat de
travail de droit frangais
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La garantie de I'amélioration continue de nos process pour

votire meilleure satisfaction

Lo
Démarche responsable et écologique ‘;
Nous limitons I'empreinte carbone de nos produits en les
fabriquant en France

En achetant des verres
de Qualité Francaise,
vous assurez le developpement

de U'emploi et des compétences en France

BV Cert. 6242305

Le saviez-vous ?

Un seul et unique labeal vous certifie fa
fabrication francaise de vos produits,

il s'agit de I'Origine France Garantie* que
VOUS retrotivez sur nes cartes de vue avee
I'ensemble des références de vos verres.
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Opticien a domicile, une

Aprés quelques années d expérience en tant qu opticien,
Mobile. Le but ? Offrir aux personnes les services d’un opticien & domi

axime Erbrech, gérant
Mde I'entreprise Vision

Mobile, se dirige vers
son prochain client. Il prend
son matériel et part i la ren-
contre de Paulette, retraitée. Il
atilise d’abord un appareil
pour vérifier la vue et procéde
3} une seconde vérification
avec des lunettes d’essais afin
e s’assurer que l'ordonnance
| femise par |'ophtalmologue
 2st bonne,

Il ouvre une seconde mal-
lette ou différents types de
lunettes sont rangés. Le tout
, étant de trouver la paire que le
client souhaite.

Puis vient le moment de
| choisir ses verres. Au bout
d'une demi-heure, voir trois
quarts d’heures, il repart,

Rapidement, il reprendra
rendez-vous avec le client
pour fui offrir ses nouvelles
lunettes et procéder aux der-
niers ajustements si néces-
saire.

Quelle différence avec un
opticien traditionnel 2 Il se
déplace directement 3 domi-
cile avec son matériel,

Aider les personnes a
mobilité réduite

« C'est surtout un service
qui s'adresse aux personnes
qui n'ont pas la possibilité
| d'aller en magasin, révéle le
jeune opticien. Des personnes
dgées ou a mobilité réduite.

qui habitent loin et ne peuvent
se déplacer ou qui travaillent
pendant les heures d’ouverture
des magasins ! »

« Quand j'ai découvert le
concept, ca m'a tout de suite
plu. Cest une interprétation
différente du métier. explique-
t-il. En plus je ne dispose pas
de concurrents directs. Le plus
proche opticien qui se déplace
@ domicile se situe a Metz. »

Avec quatre années d’expé-
rience en bouti-
que, le gérant
aime son meétier
mais n'appréciait
pas de travailler
dans un magasin.
« Travailler ainsi
me plait car jai
une autre appro-
che avec les
clients, j'aime
prendre mon
temps avec la per-
sonne, je ne veux
pas juste vendre,
facturer et passer
d un autre client.
En magasin, ¢a

Maxime

peut parfois res-
sembler & du tra-
vail a la chaine »,

Comme chez l’optfdenf

estime-t-il.

Quelque part chez lui, il
s'est aménagé un-atelier pour
réaliser les junettes selon Ia
demande des clients. « Fn fai-
sant ainsi, je réduis mes frais.
le n'ai pas de lovers ni de

charges supplémentaires &
payer. Cependant j'ai aussi
moins de montures a proposer
‘aux clients », indique-t-il.

Des débuts difficiles

Frbrech a

autre vision du métir

cile.

{Ve’riﬂcatian de Pordonnance avec un appareil portatif et avec de
e

verres d’essai. Phomfl

Voila quatre mois que le
jeune gérant a fancé sa
société, et les débuts sont
relativement difficiles. « Cest
un concept qui est nouveau,
les gens ne sont pas encore
familiarisés avee le principe.
De nombreuses personnes
m'appellent pour me deman-
der otl se trouve le magasin el
ne donnent pas suite quand ils
c'anereaiernt mie ie N e

de boutique, raconte-t-il. D
plus, dans la majorité des cas
pour faire appel & un opticier
il faut présenter une ordon
nance médicale. Les début:

sont difficiles mais il faut di

temps pour se faire connai
tre I »

 Aurélien GLABAS



